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PERSEMBAHAN 

 Tugas Akhir ini penulis persembahkan kepada :  

1. Bapak Habibullah dan ibu Rosmidah, orang tua tercinta yang tak henti memberikan do’a, 

dukungan, bimbingan, kasih sayang dan pengorbanan yang tidak ternilai dan tidak 

terbalaskan.  

2. Abang dan Adiku yang tersayang (abang Mulyatansyah dan adikku Muhammad Rizki) 

yang selalu memberikan semangat baru dalam hari-hariku.  

3. Keluarga besar di Aceh Tamiang dan Langsa yang sudah memberikan semangat dan 

do’anya kepada penulis. 

4. Bapak Diki Himawan Pegawai Bank BRISyariah Cabang Medan yang sudah memberikan 

ilmu yang sangat bermanfaat bagi penulis. 

 5. Pembimbing terhebat Bapak Muhammad Lathief Ilhamy Nst, ME yang telah memberikan 

dukungan, pelajaran hidup dan menjadi korektor dalam penyusunan Tugas Akhir ini. 

 6. Untuk Guru dan para Dosen yang telah mengajari secercah ilmu kepada penulis, hingga 

bisa selesai sampai bangku kuliah. 

 7. Teman-teman seperjuangan D3 Perbankan Syariah lagi yang tidak bisa penulis sebutkan 

satu persatu. 

 8. Untuk Sahabat-sahabat seperjuangan di perantauan selama menjalani perkuliahan Joko 

Pratama,Chintya,Reni Inaya Sari,dan Dormian. 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 


