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LAMPIRAN 

Lampiran 1 

Pedoman Wawancara 

 

1. Sudah berapa lama ibu menggeluti usaha anyam pandanini ? 

2. Apa alasan ibu memilih usaha bisnisini ? 

3. Bagaimana ibu memulai usaha ini ? 

4. Berasapa kisaran modal yang ibu keliarkan untuk memulai usaha ini ? 

5. Bahan dasar pembuatan anyaman tikar ini apa-apa saja buk? 

6. Berapa banyak bahan yang dibutuhkan untuk pembuatan ayaman tikarini 

? 

7. Bagaimana proses pembuatan anyaman tikar ini ? 

8. Berapa banyak anyaman tikar yang ibu siapkan dalam satuhari ? 

9. Siapa saja yang menggunakan anyaman tikar pandanini ? 

10. Kapan pertama kali ibu memulai membuat anyaman tikar pandan? 

Apakah ada alasankhusus ? 

11. Dalam pembuatan ayaman tikar ini, apakah ibu melakukannya sendiri 

atau dibantu oranglain ? 

12. Sudah ada berapa model atau motif anyaman pandanini ? 

13. Apa saja kendala yang dihadapi dalam produksi pembuatan anyaman 

tikar pandan ? 

14. Bagaimana proses pemasaran anyaman pandanini ? 

15. Anyaman pandan ini dijual kisaranberapa ? 

16. Berapa keuntungan yang ibu proleh dalam penjualan tikar pandan ini ? 
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Lampiran 2 

Hasil Wawancara Dengan Pengrajin Anyaman Tikar Pandan 

 

Peneliti  : Kendala apa yang sering terjadi pada pemasaran anyaman tikar  

pandan ? 

Informan  : sering terjadi penurunan harga dan persaingan dengan produk tikar  

plastik hasil pabrik. 

Peneliti  : Apakah pengrajin telah membuat anyaman tikar pandan dengan 

ukuran dan ketahanan yang cukup baik pada produk?  

Informan  : menurut saya sudah bagus, karena dalam pengolahan dan  

pembuatannya bahan yang di buat sudah di pilih yang bagus. 

Peneliti : Apakah menurut ibu kualitas produk anyaman yang telah di produksi  

sudah sesuai dengan gaya dan desain yang baik ? 

Informan :ya sudah, karena sudah termasuk ke dalam pemilihan produk yang  

cukup baik, sehingga sudah sesuai untuk di jual.   

Peneliti  :Tindakan seperti apa yang di lakukan oleh pengrajin jika pendapatan  

menurun? 

Informan :tindakan yang kami lakukan dengan meningkatkan kualitas bahan  

baku tentunya sesuai dengan yang di perhitungkan dan di perlukan 

Peneliti  :Tindakan apa yang di lakukan oleh bapak  untuk menstabilkan  

pendapatan anyaman jika pemasarannya menurun ?  

Informan :hingga saat ini pendapatan cukup dan tidak terlalu menurun, semua   

         itu tergantung pada bahan baku produk dan kualitasnya, mungkin itu  

salah satu cara untuk menstabilkan pendapatan, dan mengurangi  

pengeluaran yang cukup banyak juga. 

Peneliti  :Apakah ada pekerjaan ibu selain menganyam tikar pandan ini?  

Informan  :saya bekerja sebagai petani juga dan kadang-kadang saya ke kebun  

juga. 

Peneliti  :Kendala apa yang sering terjadi pada pengrajin dalam mencari   

pelanggan ?  

Informan  :untuk pelanggan, kami melakukan banyak komunikasi dengan  
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pengepul dan ke pasar untuk memerkan hasil anyaman kami dan  

berbagai macam cara untuk menarik perhatian masyarakat. 

Peneliti  :Bagaimana proses pemilihan daun pandan dan setiap tikar berapa  

lembar yang dibutuhkan dan berapa kisaran modal yang dikeluarkan  

untuk satu tikar pandan ?  

Informan :untuk proses pemilihan sangat teliti dan membutuhkan 100 lembar  

daun pandan untuk menghasilkan anyaman tikar pandan dan  

membutuhkan kisaran 20.000 ribu untuk satu tikar pandan. 

 

Hasil Wawancara dengan Pelanggan anyaman tikar pandan 

 

Peneliti :Bagaimana menurut ibu apakah anyaman tikar pandan ini sudah  

mempunyai kualitas produk yang baik atau belum?   

Informan :menurut saya sudah bagus, karena jika belum bagus anyaman ini 

tidak  

Mungkindiminati masyarakat.   

Peneliti :Bagaiamana pelayanan yang dilakukan pengrajin jika produk tersebut  

tidak sesuai dengan yang di janjikan pada waktu sebelumnya ?   

Informan  :Jika produk tidak sesuai atau kurang bagus dari yang di janjikan, 

maka  

kami sebagai pelanggan bisa complain pada mereka dan mereka  

dengan segera memperbaiki anyaman tirkat pandan dalam jangka  

waktu tertentu. 

Peneliti  :Bagaimana pelayanan yang di lakukan pengrajin dalam melayani  

pembeli anyaman tikar pandan ini?  

Informan  :Dalam pelayanan yang di berikan oleh kami cukup baik, dengan  

memberikan kami produk yang bagus dan tepat waktu, dengan tidak  

mengecewakan pelanggan, makanya saya suka dan menjadi  

pelanggan di pengrajin anyaman tikar pandan ini. 
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Lampiran 3  

Proses Pembuatan Anyaman Tikar Pandan 

Proses Pengambilan DaunPandan       proses pengasapan  Pelepasan Duri  

 

 Penghalusan Daun  Perendaman Daun  Penjemuran Daun 

 

Proses Menganyam Daun Pandan(mambayu) Anyaman tikar pandan 

Lampiran 4 

Alat-Alat Pembuatan Anyaman TikarPandanParang AtauPisau 

parang    rungkung   jangka    kies 
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Lampiran 5 

Dokumentasi Saat Penelitian dan Dokumentasi Saat 

Wawancara  
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Lampiran 6 

Surat izin riset 
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Lampiran 7 

Surat Balasan Penelitian 
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Lampiran 8 

Hasil Pengecekan Turnitin 
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